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EL PESO DEL PASADQO
LA ENEFICEENC!A l
FORMATO ESTATCQ

> INFORMACION INERTE

Hasta hace una década, la exhibicion de
productos dependia de catalogos de papel o
PDFs “mudos”.

» DEPENDENCIA HUMANA

La informacion técnica permanece a la
espera de que un comercial le infunda vida
presencialmente.

> LIMITACION UNIDIRECCIONAL

Mensajes estaticos que no interactuan ni
evolucionan con las necesidades del cliente.



TU INGENIERIA NO PUEDE DEPENDER
DE UN DOCUMENTO MUDO
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Los planes estratégicos fallan al
ignorar la dimensidn sistematizante
del audiovisual.
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El catalogo tradicional requiere la
intervencion activa y costosa del
equipo de ventas para explicar
funcionamientos basicos.

Sin educacién previa, la primera
visita comercial se desperdicia en
explicaciones en lugar de
negociacion.



LA SOLUCION: EL COMERCIAL
QUE NO DUERME

EL ACTIVO 24/7

La comunicacion audiovisual opera
como un comercial incansable,
trabajando 7 dias a la semana.

HUMANIZACION DIGITAL

La tecnologia dota a la demostracion
técnica de vida, interactividad y
evolucion.

ECOSISTEMA DE VENTAS

Transformamos el catalogo en una
herramienta que cualifica al cliente
antes de la reunion.



BENEFICIOS

EL CICLO

Educa al prospecto y resuelve
dudas técnicas antes del
contacto humano.

EN EL CICLO B2B

OBJECIONES

Disecciona procesos complejos
mediante animaciones y
demostraciones reales que
eliminan barreras de entrada.

LA EXCELENCIA

Asegura que la presentacion

de tu producto sea perfecta,

siempre, sin depender de la
fatiga del vendedor.




VIDEO
| TECNICO

TEXTO/FOTO

BAJO

ATENCION / RETENCION

DE GASTO EN MARKETING
A HERRAMIENTA DE GESTION

PREFERENCIA DEL COMPRADOR

La competicién por la atencidn de un Chief Sales
Officer (CSO) es exponencialmente menor con video.

EFICIENCIA DE BUSQUEDA

A los motores de busqueda y a los responsables de
compras les gusta la eficiencia del formato audiovisual.

RENTABILIDAD

La inversidn se recupera al liberar al equipo comercial
de tareas repetitivas, permitiéndoles cerrar acuerdos
de alto valor.



POR QUE EL ‘TODO VALE’ DESTRUYE TU AUTORIDAD

Un subproducto audiovisual
- desacredita la autoridad de la empresa
| ante socios y accionistas.

La universalizacion de la tecnologia
exige “Ingenieria Audiovisual”,
no solo grabacion.

Asegurar la confianza del publico objetivo
requiere agencias especializadas en
concepcion y realizacion industrial.



TOMA LAS RIENDAS EN LA ERA DIGITAL

EL DESAFIO: Calcula cuanto dineroy tiempo pierde tu equipo en demostraciones recurrentes.
LA META: Convertir la produccién audiovisual en una verdadera herramienta de gestidon de ventas.

r/‘;@ ENDA TU CONSULTORIA ESTRATEGICA CON AVANZA VIDEO '

www.avanza.ideo | (+34) 676 156105



